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    从前的人没吃的怎么办？吃草根，吃树皮。那些都吃完了怎么办？农民起义了。

    所以，只要有口饭吃，有衣服穿，他们就不会造反，哪怕官员天天穿金戴银。

    后来生活好了，人的欲望膨胀了，需求就多了，当然最多了还是钱，希望有大把大把的钞票。

    贫贱夫妻百日哀。

    鱼和熊掌兼得，才能甜蜜温馨，没有面包的爱情，只能一地鸡毛。

    你在商场看着精美服饰，下不去手，因为一件东西就是你一个月工资，家里还人需要你照顾，只能悻悻地离开，何等凄凉。

    这个社会有钱你就是大爷，没钱你就是孙子，富人永远高人一等。

    你努力了一辈子，未必赶得上别人与生俱来的有事。有句话怎么说的？我奋斗了18年才和你坐在一起喝咖啡。你努力后的终点，可能是别人的起点。

    所有的一切一切，都是因为没钱！

    有钱了，你会更加的自信，你会勇敢的去追寻。

    英雄无用武之地的你怎么办？

    只需空手套白狼。

    

    那么如何空手套白狼？

    通俗的来说就是中间商，从供货商拿货给顾客。前期拿货少，利润低，后期为了拿到更低的价格，就得大量囤货，成本就高了，这也是为什么线下比线上难做的原因。

    线上不需囤货，线上的中间商利润就很可观了。像淘宝客，淘宝店铺加盟供货商一键代发，一些代理等等。

    但是我从来都认为线上是没有线下暴利的。那些网红为什么要开奶茶店餐饮店？那些做黑产的为什么要洗白开桑拿店（不排除规避风险，但是明明可以做低风险的灰产），那些网赚大拿也开起了工作室等等。

    前段时间我去商场某专柜，看到一件衣服1500元，我到天猫旗舰店看800元，其他店铺500元。

    这些都说明着线下更暴利，但你说没钱。

    所以我今天说说线下和线上结合的空手太白狼。

    首先把自己打造成线下某专柜的老板，我以儿童服装举例，其他类似。

    你去好孩子专柜拍一些照片，打造自己是这家店的老板，找一些衣服价格和淘宝上相同衣服做对比，你会发现线下店报价通常高很多，然后你去各种二手平台说亏本处理，因为别人看你是老板，无形中相信你的东西是正品，买的人会很多，你再去淘宝找低价的下单就行了。

    微商提车和这个类似，不过它那套比较低端，微商营造出的是我的商品很赚钱，而我们要营造出的是我的东西是专柜正品的，而且真正的移花接木，空手套白狼！
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