
[bookmark: _GoBack]空手套白狼案例：零投资操作服装整合资源赚钱秘笈

    这个时代，无时无刻不在发生着变化，那我们要做的就是跟随变化而去做出改变，不管你做什么，如果你一成不变的话，那你不可能跟随这个时代，那么在众多的赚钱的思维里面，我最看重的一个就是整合资源，如果你不能创造资源，那你就去整合资源，这是快速致富的一个重要的途径。

    你比如说现在抖音是不是非常的火？那你想成为一个抖音的网红，但是你自身可能没有具备这样的一个网红潜质或者条件，那么我们可以不自己去搞网红。我们可以利用网红的这些本身的这些粉丝，本身的一些价值，去利用他们。

    专业的事就交给专业的人来做，那我们可以去挖掘一些最时尚潮流的一些衣服，然后我们可以去买过来一样品，我们去找这个网红去谈合作，如果他出量的话，我们再去找这些厂家，去把服装定回来.

    直接让网红去卖，我们无需压货，避免后期的一个资金的风险，这里边其实讲就是最大的就是一个挣钱模式，今天给大家讲的就是几乎没有风险的。而且你不用付出很多的成本的这么一个赚钱项目。

    一、项目简介

    那么这个项目怎么操作呢？你每到每年的结尾，比如说服饰鞋包，那这些传统的行业都会有大量的库存产生，那么这些尾货，那它怎么处理呢？

    这个时候他们会去找一些微信群呀，去发一发，以很低的价格可能就是它的成本价，然后甩出去把这些尾货迅速变成自己的现金流，那么这个时候，会出现两种人，第一就想出尾货的生产厂家，第2个是想收尾货的一些人.

    那这个时候肯定会出现信息差，我们就一手托两家，然后我们去挣中间的一个差价，比如说一个顾客，要准备收一批衬衣，另外一边想卖衬衣。那你去谈的时候卖的那边是8块钱一件。那么你给收衬衣的人是9块钱一件，那中间的话你就赚一块钱的差价,。

    

    二、项目怎么操作

    我们去找这种有库存的商家，通过很低的价格买回来，然后再去找相应的买家，把我们手里的货加一点钱出出去，就是赚这个信息差的钱，但是这个这里边有一个问题啊.

    如果买家那一方的话，可能临时毁约，或者你吃不准的话，那就会造成这批货在你手上积压，这个事情，我们是不做的，那你要做的就是一个中间商这么一个角色，两家都联系好之后，然后呢你才去做这件事情，这样的话就避免了很多风险。

    三、如何找货源，找买家

    就是我们怎么去找货源，怎么找买家，第一呢就是去找进货渠道，那渠道的话有很多，你比如说你可以去全国的一些有名的产业带或者服装厂，然后他们每年都会有很多的尾货在那里，可以去跟他们聊。然后加一些微信群，就可以很快速的找到他们。

    第二怎么找买家呢？其实在这个网上，有很多人去发这种求货的信息，只要你多加注意。可以加QQ群，你也可以去加微信群，包括网站上面也有很多的这种收货信息。这个就是整个项目的一个流程，主要是整合两家的资源，然后你起到的就是一个对接的作用，好了这个就是我今天要讲的项目。
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