
[bookmark: _GoBack]一个正规可操作的空手套白狼项目，利润百分之五十以上！

    今年下半年的共享单车倒闭潮轰轰烈烈，但小编相信乱世出英雄。当市场混乱时，总有这么一小撮人脱颖而出，想着别人不敢想的事情，赚着别人想象不到的财富。

    果不其然，有些人就在这中间操作了一个灰色项目！

    受到滴滴发展的刺激，前一段时间共享单车如雨后春笋，大大小小的公司都跟风做这个项目，其实他们心里面打得小算盘很简单。万一一不小心做大了，上市了，那就发了。再不济，就像快的这些打车平台被滴滴收购，他们也能找个冤大头，买个好价钱。

    但理想是丰满的，现实是骨感的。美好的事情最终没有发生。在投入了大量资金没人收购接盘的境地下，这些光鲜的创业者只有选择了倒闭，于是几乎80%的公司都开始倒闭了。共享单车公司的倒闭坑了上游坑下游，上到自行车厂下到消费者都被这些共享单车坑的体无完肤。动辄几个亿的押金，到最后竟然说没了，钱去哪了？

    随着N多共享单车的倒闭，很多的人就遇到了押金难退的问题。于是乎，网上就出现了一种专门靠退共享单车押金赚钱的项目，押金298，一单收取130-150的费用不等。

    

    对于很多普通的用户来说298块能退一点是一点，于是黄牛就在中间赚取了差价不过，相对于黄牛赚差价来说，小编觉得已经算是比较靠谱的了，最起码用户还能拿回100多的押金费用。

    很多人可能有疑问，到底是真的还是假的？

    用户自己都退不到的押金，黄牛就能退了？

    流传最广的说法是黄牛到实地公司去退款的，这个说法相对来说还算是比较可靠的，还有人说是共享单车内部的人员干的，也不是说没有这种可能性，但是不管怎么样能够退到钱就是好的。

    互联网是一个异常复杂的市场，龙蛇混杂，所以有些人就动起了歪脑筋，自己没有渠道推押金，但是又想空手套白狼赚钱，就假装自己能退押金，然后收钱拉黑。

    现在收钱拉黑对于很多人来说已经形成了习惯了，每天做的事情就是推广，然后收钱拉黑。

    随便在网上搜索了一下，就会发现有不少人干这样的事情，一个收个百来块的费用，一天做个5-10单生意一天收入就是 500-1000，妥妥的月赚万元以上。

    好了，不说到底是怎样收钱拉黑的，大家百度一下看那些新闻报道，都就明白了，在这里就单纯的说一下推广的事情吧。

    首先：如果我是用户，押金申请退款一直没有反应的话，那么首先考虑的应该是到百度搜索“共享单车退押金”“共享单车押金怎么退”这样的关键词找寻解决办法；

    其次：可能就是加入一些QQ群到群里看看群友有没有什么好的解决办法。

    那么，推广渠道就只专注于这两个地方，推广方法也就呼之欲出了。

    1、QQ群建排名

    2、百度搜索（高权重平台发布广告，自媒体平台，SEO优化）

    很多的人完全误解了我们常说的推广方法，推广是一门学问，不是指单一的方法，而且推广方法并不是越多越好，我们到最后实际上可能只会专注于1，2种最精准的推广方法把它做到极致就够了。
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