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    中介在各行各业，永远是空手套白狼赚钱的首选。

    在互联网上也是一样，今年的生意难做，各行各业的老板都在抱怨流量难，获客贵。

    如果你有个粉丝一定量级的帐号，知乎号、公众号、还是抖音号，都会有不少媒介公司来找你。

    媒介公司做什么的，最简单的就是上游联系好金主，下游联系好投放的号主，然后赚中间钱。

    

    媒介公司的投入是什么，是资源，是人脉关系。

    你有很多客户资源，那么去找号主投放赚钱轻轻松松，你有很多号主资源，尤其是个人IP强的大v资源，那么赚钱也轻松。

    那么做中介想要赚钱的话，是不是真的什么都没有，就能空手太白狼，不会。

    以媒介为例，必须擅长做客户关系，维护好客户关系，这客户关系有两层，上游是金主关系，下游是号主关系。

    上游解决货源问题，下游解决销售问题。媒介为什么会存在，上游的金主为什么不直接找下游的号主。

    或者是下游的号主，不直接找上游的金主，因为媒介掌握着资源，通过整合资源，从而实现三方共赢。

    有信息差的地方，就有中介，有生意的地方，就会有信息差。

    公司零报税的代理会计，我听过一年三千的，听过一年2000的，也听过一年几百的。

    为什么信息差这么严重，因为你不知道，所以你得为自己的认知多去买单。

    同样的货物，在北方只要三毛钱一斤，到了南方要5块钱一斤。

    商人就是把北方的货，拿到南方那边去卖，从而赚取差价。

    商人在中间有没有产生价值，或许有人会说，他只是个二道贩子，能有什么价值。

    假如没有这个商人，北方的这个产品，连三毛钱都没人要，南方的这个产品人们根本就没机会享受。

    互联网上，信息的获取渠道很多，可惜八成以上的人，不是找到了更优质的信息，帮助自己生活越来越好。

    而是一大堆的劣质信息，让自己沉下去，刷抖音的时候，两三个小时过去了，除了当时看得爽，事后脑子一片空虚。

    除了掌握信息的渠道，还得会善于利用信息。同样的一条新闻，在不同的人眼里，产生的效果天壤之别。

    举例：同样的两个人，看到一条广告，a会想我需不需要这广告推荐的产品，b会想着广告打的这么猛，产品得多赚钱啊。

    怎么学会利用信息，每当看到一条信息的时候，多去联想如何运用的场景。

    瓦特是怎么发明蒸汽机的，就是有一次烧水的时候，瓶塞因为热气跳了起来。

    普通人的第一反应是，赶紧在塞回去，然后该干嘛干嘛。

    而瓦特会场景化联系，这热气能产生动力推动瓶塞，那么同样的，是不是也能推动汽车、火车、发动机，产生源源不断的动力。

    正是有了这个联想，才让这条简单的信息，产生无限的价值。

    知道了，联想到怎么运用了，最后就是如何去实践产生价值了。

    不要因为自己固有的认知，而否认一切认知之外的事情。

    也不要轻信任何突破自己认知以外的事情，实践才是检验真理的唯一标准。

    那么中介公司，是不是也就赚个信息差的钱？不是!

    这里以媒介公司为例，最近刚好在了解这块，后期把手上的项目安排好了，考虑再开家媒介公司。

    媒介公司，最简单的盈利模式，是赚信息差的钱，打个比方：有个媒介公司在我公众号投放，花了三千块钱，按照10%的分成，他有300块钱的佣金。

    一个媒介公司，一天可以同时投放几十上百个公众号，那么一天就能赚几千甚至几万。

    当然也有个别按效果分成的，但很少，就像有人想来白嫖我的。

    一来就说自己有个产品多牛逼，放你公众号投放下，到时候赚了一万分你五千。

    现在傻子网红大V没有了，即使找人直播带货，那也是先给坑位费，佣金另外算。

    除了赚佣金差价，后端还有非常多的盈利点。

    以我这边认识的一个做媒介的朋友为例，公司在北方那边，他们除了给客户对接上下游资源，还给客户提供完整的营销策划案，提供全网品牌投放方案。

    还可以给客户写营销软文，我这边之前就接到过一次，那哥们让我帮忙写，他接过来的软文订单是8000一条（后来知道的），给我就2000一条。

    没办法，社会就是这么残酷，吭哧吭哧打工的，不如躺在中间赚钱的。

    包括营销策划案，都不一定是媒介公司写的，只要你能拿到订单，再找到专门靠谱低价的人写。

    还有新媒体营销代运营，这是目前的一个趋势，各个中大型的企业，都在转型互联网。

    而找新媒体代运营，是他们快速转型的不二之选。这块市场也挺大的，小订单十多万，大订单几百万的，一单吃一年。

    用媒介公司去切入到新媒体B端市场，既能赚当下的钱，又能赚未来的钱。

    爽不爽，当然爽，而且老媒介，越干越吃香。老媒介客户资源多，手上关系好的号主资源也多。

    号主愿不愿意接受广告投放，不是说你给钱就行，第一会看你的广告是否合法，伤害粉丝的，一般不会接。

    第二会看你的广告，会不会影响他的长远利益，会考虑大局。

    第三会看跟你熟不熟，很多网红大V，每天订单根本接不完，他就得筛选，凭什么让你投放。

    很多时候就看关系了，本来不想给这个金主投放的，或许换个关系好的老媒介，打声招呼就搞定了。
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