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    我们天天都在谈杠杆借力，有多少人能说的清楚什么是杠杆借力！有多少人了解杠杆借力的实施案例？小编整理了杠杆借力的真实案例，请用心看每一个案例，用心体会，一定能让你对杠杆借力有一个更加深刻的认识！

    先要给你们上点心理课。凡事要做到“三不怕”。即不怕离婚，不怕坐牢，不怕杀头。人活在世上，总得做点什么事。不说轰轰烈烈，光宗耀祖，也得受人尊重，养家糊口。

    做任何事得有吃苦打硬仗的准备。往雅里说就是“故天将降大任于斯人也，必先苦其心志，劳其筋骨，饿其体肤，空乏其身，行拂乱其所为”，往俗里说是不能只看到强盗吃肉，要看到强盗挨打。故那些前怕狼后怕虎之辈，就不要听我的课了，你去吃一辈子萝卜腌菜去吧，该干吗还是干吗。

    空手套白狼的赚钱方法

    听我课的必定是想干一番大事业的人，你们一定做到以上的“三不怕”，如果你做到了，就说明你过了心理关，是个可塑之材，具备了干大事的气质和胆略。“三不怕”简单明了，我不再赘述。下面请你们拿出笔记本，洗耳恭听，逐字逐句地记牢我的十条独门暴富秘籍，从此，必定会改变你卑微灰暗的人生。

    秘籍之一：注册公司，也就找一个装钱的口袋。这里面也有学问。注册公司先要考虑两点：一是银行感兴趣的热门项目。目前流行的是XX置业公司、XX国际商贸易公司、XX实业（集团）公司均可。其二是注册资本金愈大愈好，起码2000万人民币。那你会问我，哪里来这么多资本金注册呢？

    没关系，现在很多会计事务所，专门准备了大量流动资金帮人验资过关，给他们三至五万元即可，他们立马会提供给你开户行资金到位的支票存根和严谨的验资报告，包你注册成功，顺利拿到营业执照。你也许还要问：刑法上不是有虚假注册罪吗？也没关系。法律是人制订的，还看执不执行呢？你看中国有哪位仅仅是虚假注册而判刑？没有吧！再说你去工商局查查，全国百分之八十的公司，都不是资金不到位的虚假注册吗？哪有人有闲功夫去理你啊。

    秘籍之二：场地租赁。这里所说的场地，指办公场所。绝对不要去买办公场地，这是避免日后被查封。最好是到本地最豪华的写字楼租赁，这样成本低，风险小。场地面积一般地说要大，最少不要低于800平方米，装修就要尽可能富丽堂皇，金碧辉煌，办公用品配置要齐全到位。一言以蔽之，就是要让人感觉这是一个很大的公司就好。

    秘籍之三：管理团队。公司要安置你的几个亲朋或死党。二、三人即可，但要做到有福同享，有难同当，遇事就是要“打死也不说”。把他们安排在要害部门，比如财会、项目、资料室等，其余的人我建议公开向社会招聘，最好是那些刚毕业的大学生，他们往往踌躇满志，做梦都想干一番事业的人。当然，对待他们，你就万万不能透露你内心的任何商业机密，要有希特勒般演讲天赋，满口胡诌，极尽描绘公司的宏大的商业计划和诱人的远景目标。直说得他们热血沸腾，两眼生辉，让他们明白公司就是他的家，把一生的希望全部寄托在公司的未来发展中。这就够了。

    秘籍之四：杜撰项目。凡属银行认同可以融资的项目都是入选的范围。一般地说最快最易的是做贸易流动资金贷款，也可做房地产、科技项目都可。这时你一般地说要请高人着笔，做好详尽申贷报告；严谨的可行性分析报告；精心编制的财务报表和煞有介事的项目合同协议书，再找家“皮包公司”作担保就OK了。此时你们会问：前几项可以编，那项目合同协议书怎么弄呢？你真笨啊，街头巷尾到处张贴的“牛皮癣”上面有电话，花一百元立马给你送来两个“萝卜印”，你想和谁签就和谁签，银行要什么样的合同就编什么样的合同。

    秘籍之五：搞掂银行。此项工作是重中之重，前期所有的工作都是为此做的铺垫，是手段，这才是目的。打开银行的突破口分上层线和下层线。先说上层，如果你有关系，就要找到管得住行长的人，这种“管得住”行长的人一般为政府官员、权力部门的实权人物等，让他们和行长打招呼，行长对他们都有所求，立马会软了下来，回答一般是好说好说，这就有戏。如果没有这种关系通融，就只能走下层线了，从银行的信贷员“泡”起，依次为科长、支行行长、分行处长等等，这个过程很漫长而且痛苦。总之，你要先学会做银行的儿子，极尽奴颜婢膝之事。在“泡”的过程中，全是金钱开路，十万二十万送出去的时候眼睛眨也不要眨一下，因为你要想到马上会有成千上万的回报。你们会不无担心地问我：我没有那么多钱抑或送了钱他不办事怎么办？没钱可以去借民间高利贷啊，人生能有几回借，此时不借，更待何时？其次是你放心，只要他接了你钱，你的事他比你还急。只要你办妥我上述的，你就等着吧，银行让你上报申贷报告的电话马上到来，不出十天半月，你公司账户上就有大笔的银子哗哗进帐了。

    秘籍之六：贷款分配。钱到帐了，此时一夜之间你是草鸡变凤凰，成了牛B哄哄的“准富豪”了。当然，你可不能卷款走人，除非你想客死异乡和自寻绝路，当然，也不能拿钱去做那扯淡的项目，你必须做一个科学合理的安排。拿1000万元贷款举例：1000万－（120万利息＋100万前期攻关费＋50万公司开支＋200万风险金）＝530纯利。两年贷款利息是要留在帐上，也给了你两年的休养生息的机会，让银行按期划付，银行只要收到利息，一般地说就不大理你了。100万元就清偿送礼的高利贷。日常公司开支也得要50万元，预留200贷款逾期后风险金是必要的，这200万在以下会讲到。那么有了500多万的纯利了，你想怎么花就怎么花吧，你也就成了真正意义上的“大款”，你不见街头横冲直撞的奔驰宝马车里，坐的人都是这等货色。

    秘籍之七：贷中处理。特指贷款到期之前与银行的周旋。这很轻松，公司有钱了，就可以让它运转起来，天天安排那些大学生海阔天空地谈项目，造成忙忙碌碌的假象，主要是演给银行看。万一银行要去看你的项目进展情况，这也好说，带他们去与自己不沾边的工地或仓库，就说是我们干的就可。再陪他们玩玩，送送礼，也就走马观花了。

    秘籍之八：逾期策对。贷款很快就要到期或逾期，你当然一个子儿也没有还的。银行开始逼你还钱。这个时候你就不要怕了，因为你已经由银行的儿子变为老子了。银行心知肚明是你把钱花光了，也不敢把你往刑事上告，那样会城门失火，殃及池鱼。大多数会走民事。民事又不抓人，有个屁用！法院执行庭来了，要你还钱，你没钱可还怎么办呢？这时那200万风险金就开始动用了。好的作法是买些破烂厂房、陈旧机械、积压商品，也就100多万，你重新包装，找人评估成1000万没有问题，对法院说你要就要，不要就拉倒，这时法院和银行只得就范，拿去抵帐，不好的作法是干脆不理他们，法院无财产可执行，也就中止执行了。当然，采用以上两种办法应对，那200万元就不要心痛了，要全部一个不剩地送给法院和银行的相关人员，你才能高枕无忧，放心享乐了。

    这段时间一直在为找办公室搞公司的事出差，也没有时间写文章。在南宁找了几天租房实在太累了，这又是下雨，又是高温的天气真是天公不作美啊。手机也在出差中摔坏了，万幸的就是终于找到了合适的办公室。

    所以，今天刚刚回来就开始写这篇文章。之所以在开头写一点我自己的经历也是为了记下自己的创业的过程。好吧，开始进入正题吧。

    其实，我和大家一样也是一个地地道道的草根。接触网络6年了，全职做站长也就这2年。刚刚开始的时候我也是没有什么本钱，技术很也一般。混到现在也算是白手起家，早期我也做过一些空手套白狼的业务。

    当然现在我有了一定的资金，人脉和技术了。已经可以独立发展了。

    不过最近很多新手加我微信诉苦说在网上赚不到钱，或者说赚钱很难。不做的做什么好了。今天我就分享一些新手赚钱的思路给大家，希望可以帮到大家，如果不懂还可以加我微信和我交流。

    开始之前我想先说2个我在南宁找办公室时候遇到的案例：

第一个案例：出租房

    他2年前从华强北跑到南宁来，当时他并没有什么钱。但是2年后他开始做100多万的生意了，自己手上也积累了几十万的资金。昨晚和他喝酒的时候他还跑去签的一份合同，和人家合伙投资一个100多万的项目

    当然他现在手上也有很多这样的项目。他是做什么的呢？

    准确的来说，他是一个二手房东。也就是把人家整栋楼租下来，再分组出去。把大房间都改成小房间出租。昨晚我去他那里，我都吓到了。几百条钥匙和门卡在哪里。

    他说他手上现在有几百间房间，最小的只可以放一个床和一个柜子，大的有2房一厅。租金从200块到800块不等。

    不过他大部分都是一些小房间，因为这种房间很好租。这些房间主要是针对一些刚刚出来找工作，或者月收入比较低的人群。而外面普遍的是套房，收入少的基本住不起。

    所以有这样的人群就肯定有这样的需求，他抓住了这个需求。把本来几个房间的房子改成十几间房间来出租。比原有的价格高出了几倍。2年时间赚了好几十万。

    而他宣传和推广的地方主要是在网上，在一些大的分类信息平台做信息推广，有些好的平台还开通了1800一年的会员，做好这些推广就在家坐等客户来找。

第二个案例：个人中介

    这个真的就是空手套白狼了，我在租办公室的时候还花了好600块的佣金了。但是我如果找中介公司的话起码要上千佣金的。所以我还是会选择找她们的。

    在我们租办公室的哪里有大概2000套这样的房间，而且大部分都是出租的。可以说房源很充足，而且都是做办公的，很多办公室做大了，或者有的不做了，都是要空出来的。所以交易量还是很不错的。

    她们就在入口放了个小桌子，贴了个出租的广告和电话。基本不用守也会有人找来的。而且这2位阿姨的话本身就是住在这个地方的，里面很多业主都是认识的，所以很多出租的业主都很放心的把房子交给她们帮出租，自己也省事。

    还有很多之前租下来的客户都会帮她们介绍生意，因为要是中介公司的话，看房可能需要等，他们有上下班的时间。

    找他们的话基本不用等，而且佣金也不用怎么贵。所以她们的生意都很好。我去看房的2天时间里她就租出去了3套，有差不多2000块佣金。她们每天基本就是在生活之余花点时间带顾客看看房。

    工作很自由还可以带小孩，最重要的是收入真的不错。

    我之所以讲上面的2个案例其实就是想告诉大家，没有技术和资金，其实一样可以赚到钱的。

    现在也有很多做网络工作室的抛一些建站，推广之类的单给我做。他们高价接下来之后就低价抛给我们做，中间就赚了差价。因为很多建站的都是外行的，所以说服他们出高价并不是很难，只要你把难度夸大一点就行了。

    

空手套白狼的赚钱方法

    新手适合做下面的项目赚钱：

    一：做网络服务中介

    也就是先找几个可以合作的网络服务公司做外包，自己可以做一个网站或者开一个小工作室。租金几百块的也可以，反正你能接到单的就行了，重要的是你要会找顾客。

    不过你首先要先让大家都知道你是做什么的？久而久之加上线下的人脉你的生意的会越来越多。这些基本投资不需要很多钱。你可以利用微信，QQ一些社交的软件来推广。

    如果你能接到一些企业或者政府的单的话是可以赚好几万的。我一朋友就是接了一个政府部门的单，3万块，网站其实很简单的。然后他找我只花了2000块，当然我也只要3天时间就完成了。

    而且我还有2个自己培训的技术人员，基本不用我做。我就每人给500块让他们做，弄得差不多了。我自己就修改完善下就可以了。我也很轻松就赚到1000块了。

    一般很辛苦我单我都不会自己做的，我还建了一个接单的群，平时做不完的会抛到群里找人做。我只要监督好就行了。

    当然赚钱最多的还是去谈到单的那个人。所以说我做个互传站长网基本不用做广告我也能赚到不少钱的。我手上现在累积了一万多的粉丝和顾客，就算我不经营互传站长网也是能赚钱的。

    因为我手上有粉丝和客户，他们相信我。当然你要做好才行，不然以后没有人相信你，你就没有价值了。而且我的顾客我都不会收贵他们，肯定是比一般个网络公司要便宜的。但是量大了，我还是很不错的。

    所以，如果你有人脉也可以测试去接一些单，只要你能谈下来。不用你做也可以赚钱的。不过你要找可靠的外包合作公司。当然在操作的时候，最最重要的是你一定要收定金。不然到时你可能会白做了。

    当然你做久了很快你也会学到技术，学到更多的网络知识和创业方法。

    二：帮热卖的产品商卖产品

    为什么要帮热卖的产品商卖呢？因为人家已经做得不错了。产品质量你不用担心，品牌推广你不用担心，货源稳定还有售后都不用担心，重要的是人家的方法可行。你也不用担心。

    你只要换个位置，也就是换个人家没有扩展到的地方去推广去卖就行了。这样的成功率就会高很多。而且有不懂的还可以咨询人家，你帮人家赚钱的人家会很乐意去指导你的，到时你也可以学到很多东西。

    在累积了一些资金和资源之后你自己创业或者自己做产品的话，你就更容易成功了。

    那么这些产品去哪里找呢？这个你就要发挥自己的才智了。不过如果太多人做代理的话，你就别做了。最好找一些还没有开始有人做代理的，因为竞争就比较小。

    对于新手就没有怎么多的压力，开始你只要赚一些佣金就好了，别想太大了。等自己有实力了再开始自己做也不迟的。尽量找一些佣金比较多的来做，这样就能赚多一些钱了。

    三：炒卖产品

    炒卖产品的技巧有很多，很多人把十块八块的东西炒到几百块，但是销量也很好。其实重要的是营销。这些利润大的东西很容易赚钱，不过也很考你的营销能力。这些案例我之前也说了很多。

    比如做软文卖暴利产品，做女性站卖女性产品等等都是可以的。其实没有技术也是可以操作的。网站也可以买源码搭建或者叫人帮建设，最重要的其实是软文。

    所以做好内容营销的话，转化率就会高。不管你是买流量或者自己引流的都不怕会亏。但是建议先代理别人的产品，因为如果自己批发大量的产品的话成本很高。这样的话你只要找多一个客服就行了。

    软文的话可以自己到一些做这种产品的网站转载就行了，把产品信息换成自己的即可。卖产品赚钱是赚得最快的，不过竞争也大。所以开始不建议做很大，毕竟是新手，没有技术和很多的资金，可以先试试水。这个是有一点难度的，不过赚钱也多。

    总结：其实没有技术和资金做中介类或者做产品是最适合的。不过肯定是做产品的会赚钱一点，但是做产品是需要一点营销的头脑和一点本钱的。中介类的话讲究的是你的人脉，只要你能接到单就可以了。

    所以大家可以按照自己的长处去操作，这里我只是分享一些思路。脑子好的人还可以看得更远，思考得更深。
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