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    一场疫情几乎打乱全国人的生活计划，特别是对于实体店而言，可以说是毁灭性的打击，无数的商家都因为疫情的原因坚持不下去，而关门倒闭了。

    但是就在大部分人怨声载道的时候，有那么一部分人，却从中嗅出了商机，并且赚的盆满钵满。

    

    我就给大家带来一个云南小伙在疫情之后，没有花自己一分钱，靠资源整合就卖出去了5000双鞋子的案例。想知道他是怎么做到的吗？接下来，我就把他的生财之道分享给大家。

    这个小伙子姓徐，云南人，大家都叫他小徐，平时也没正儿八经的上个班，属于无业游民。小徐的亲戚朋友对他的评价是：此人好吃懒做，游手好闲，但是头脑却非常聪明，总能想方设法的赚点小钱，够他挥霍一段时间。

    由此可见，我们也知道，小徐这个人是十分具有经商头脑的，而这次的疫情也给他带来了新的商机，让他大赚了一笔。当然，他并不是借疫情来发国难财，用他自己的话说，他只是利用正确的营销方式，来实现别人做不到的事情。

    就在这次的疫情发生后，小徐发现，很多做鞋子的企业或者门店还有大量的库存，因为疫情的原因，导致这些鞋子都卖不出去了，所以他就提前去了解了这些资源，等到疫情稳定期过了各行各业开始复工之后，他就开始了自己的营销。

    最终的结果是他没有花一分钱，只是靠整合资源，1个月的时间，清理了5000双鞋子的库存，轻轻松松就盈利了6.5万。我们来看一下他具体是怎么操作的。

    第一步小徐先去找到了一家鞋店，这个鞋店以前是做女鞋，在年前的时候，就堆积了5000双的库存，本来想好好的大赚一笔，没想到因为疫情的原因，没有渠道销售出去，现在资金周转不灵，店也快开不下去了。

    小徐呢就去找到这个鞋店的老板，说他想以15块钱一双的的价格把这些鞋子对接过来，但是货款需要半个月结一次，在1个月之后结清。

    15块钱相当于老板的成本价，按照平时来说，他肯定是不干的，但是现在特殊情况，鞋子库存越久，他亏的也就越多，无奈之下，他也只得答应小徐的条件。

    

    小徐做的第二步就是去找到了一个超市，这个超市的生意呢也不太好，但是这个店在当地还是有些名气的，做的时间相对久一点。

    小徐就去找到这个超市的老板跟他谈：我要买你5000瓶洗衣液，不仅如此，我还能给你带来大量的客流，你能给我最低多少钱一桶？

    又有大订单，又能带来客流，这么好的事情，超市的老板当然不会错过，他给了小徐一个十分低的价格，市场价58元的洗衣液，超市老板给小徐只要30块钱。

    但是呢，小徐也有2个要求，第一个要求就是货款也是在一个月以后结清；第二个要求就是老板要在超市里给他留出一个货架，用来卖他的商品。

    在一切准备就绪后，小徐就在超市外面拉出了一个横幅，买58元的洗衣液一桶，直接送价值100元的鞋一双。

    小县城里的人大多都喜欢占小便宜，特别是那些上了年纪的，洗衣液呢也基本属于家庭必需品，所以啊很多顾客看到这个活动就走不动路了，也不管这些鞋子能不能穿，买回去给家里人穿也好。活动推出后，只花了半天的时间，这个货架上的洗衣液就被抢光了，超市的其他营业额也跟着涨了一倍。

    最后的结果是，小徐只花了不到一个月的时间，就把这5000瓶洗衣液全部卖了出去。

    那么在这个过程中小徐盈利了多少呢？我们来算一笔账，一瓶洗衣液售价58，减去洗衣液和鞋成本一共45，也就是说，小徐只要卖出去一瓶洗衣液，他还盈利13块钱，5000瓶洗衣液也就是6.5万。

    小徐就是通过这种方式，在短时间内就大赚了一笔，也没花钱，只是做了一个资源整合。我们还可以发散一下自己的思维，举一反三，像服装、水果等容易造成库存积压的行业，是不是也可以用这种方式去进行消化呢？

    

    所以说今天我们做生意，投资钱很重要，营销思维也很重要，通过这样的一种商业模式的设计，也是可以实现低风险低成本创业的。
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