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    赚钱不应该只靠方法，更应该靠系统。你知道如何打造最简单的赚钱机器么？

    01、楼下的生鲜超市有句广告语——“不卖隔夜肉”。

    一开始我以为是商家噱头，隔不隔夜的谁会去细究呢，大概就是为了突出自家的肉新鲜罢了。

    但前两天有个朋友跟我说，这家店的肉从晚上7点就开始打折，7点8折，7点半7折，8点6折，以此类推，一直到11点直接免费送！

    

    但很少有人熬到11点，所以他们家的肉，几乎天天都能卖完。

    原来“不卖隔夜肉”，不仅是一句口号，更是一种商业模式，而且简单易复制。

    打造一套赚钱系统的核心就是——简单易复制。

    02、什么是简单易复制？

    举个简单的例子，很多人想做自媒体，不管是引流，还是打造个人品牌，自媒体都是一条绕不开的路。

    写文章本身，就是一个极其复杂的动作，高中写过作文的都知道，这里面的术语非常多，技巧也有上百种。

    但我为了能让自己坚持写下去，必须在复杂的模式中，寻找出一条最适合自己的创作模式：

    ①搜集素材

    ②设计标题

    ③建立框架

    ④填充内容

    有了这样一套流程化的操作，就知道自己每一步应该做什么。

    就是这样一套流程，让我坚持了2年，每隔几天分享一篇干货。

    另外还有一个小技巧，在写文章的时候，如果在word里写，你会发现，排版不方便，插入图片也麻烦，会极大影响写作状态。

    凡是来咨询我如何写文章的，我都会告诉他，选择一个合适的软件很重要，让写作流程变得尽可能的简单。

    简单的模式容易复制，更容易坚持，在一个项目里坚持100天，就跑赢了90%的人。

    

    03、如何创造简单的创业模式？其实无非就三个字：流程化！

    前段时间跟大家说过《牛逼的人，都在用系统赚钱》，流程化，就是搭建系统的重要一环。

    把每一个流程，都设定成标准的动作，清晰可见。

    人的大脑总是喜欢接受简洁明了的事物，对于复杂模糊的，会下意识的逃避。这是人性使然。

    举个例子，“微商”大家都知道，但“微商如何把货卖出去”，你不一定知道，因为这背后有复杂的知识体系。

    作为一个微商团队长，如果不能把这个问题简单化，即便他的能力再强，也仅仅只是一个人的能力，这个团队依旧是做不大的。

    只有流程化，才能让团队下面的每个人都按照流程上手操作。

    你要卖一款产品，也要进行流程化设计，首先要分析客户需求，然后测试流量渠道，接着是建立用户信任，最后才是成交客户，与售后服务。

    按照这几步去走，就不会迷茫，它适用于任何产品。

    这就是为什么会营销的人，能从事任何产品的销售，原因就在于营销的方式方法，具有标准的流程。
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