
[bookmark: _GoBack]极其小众偏门的宠物聚会项目，操作者已经赚到10万+

    如果经常看小编文章的话都会有这种感觉：无论是线上还是线下，原来存在这么多的项目，原来项目还可以这样操作。

    的确，这个世间存在的项目太多。

    人为财死，鸟为食亡。

    牵扯到钱的事情，无论高山有多难爬，无论油锅有多难下，总有各种坚忍不拔的朋友们做出各种不菲的成绩。

    网转圈众多的项目中，总体来说可以分为两种，一种项目就是市场容量超级大，市场需求很旺盛，很多人知道，也有很多人在操作，如果想操作是有很多的模板和经验去借鉴的，有正确的操作方法和付出相对应的时间精力，获得的收费也是不菲的，比如市面上比较常见的淘宝客、自媒体等等众多分类项目。

    

    另外一种就是比较偏门，市场容量不是很大，目标群体也是一些特定的人群，由于这类项目比较小众和偏门的特性，操作的人相对较少，市面上竞争者也是很少的，比如之前小编写的戒撸项目、宠物殡葬业等等偏门项目，这类的项目优点就是竞争力小，而且项目前期操作得当，后期的赚钱是很容易的，缺点就是很少人能想到，而且操作起来没有经验是可以借鉴的，需要自己一步一步的去摸索。

    下面来跟大家分享一个同样是有关于宠物的小众偏门的项目。

    操作宠物聚会的项目

    项目简介：

    聚集本地喜欢养宠物的爱好者，建成圈子作为交流养宠物等平台，然后定期组织这些爱好者举办线下宠物活动，通过场地费和周边产品来赚钱。

    

    类似与网上各种“聚会群”，群里面都是一些有共同兴趣爱好的朋友、或者是老乡群、同学群等等，群主就号召大家出去聚会吃喝玩乐，然后从店家哪里拿提成，这个项目就是聚会的群体从老乡、同学变成了宠物。

    项目分析：

    如今养宠物的人越来越多，无论是孤独在家的老人还是一些白领等等都是有很大的一群人养宠物，在目前很多养宠物的人心中，养不不仅仅是宠物，而是当成自己的家人，给他们的呵护和关爱是很充足的。

    正是因为现在宠物在人们心中的位置越来越重要，所以大部分养宠物的人都很是愿意给自己的宠物宝贝花钱，据调查表明，75%的人一年内为自己宠物花费3000—10000元的金额，所以这个市场是很大很诱惑的。

    

    项目具体操作：

    前期准备

    打造一个自己喜欢宠物，养宠物的形象，准备微信号、QQ号等社交软件账号，作为与宠物爱好者交流的载体，自己的微信号和朋友圈以及QQ空间等等都是需要包装成宠物爱好者的形象，便于他们的接纳。

    如果是本身就有养宠物的话就很方便了，日常晒二哈模式开启。如果没有的话，有条件就自己养一个宠物，没有条件的话可以直接找朋友借晒照片，或者找宠物店合作都是可以的。

    

    引流

    因为举办宠物线下聚会这种模式就决定了引流主要是本地的流量。所以引流方式可以选择线上线下结合的模式。

    线上：一种主要是去当地的宠物交流QQ群和微信群等等去加人，多露脸，让大家都熟悉你，如果群里面有举办线下活动，都要积极的参加，积累前期的种子用户，还有当地的比较有影响力的论坛等等网上渠道去挖掘用户。

    主要针对的是本地流量，另外还有整个互联网上的宠物爱好者流量，因为在后期是需要建立微信群等平台的形式连接用户，所以前期的时候只要是精准流量，都是可以做为目标流量的。

    另外一种就是以自媒体的方式引流，以头条平台为例子，发布拍摄宠物视频或者有关于养宠物的知识来吸引用户关注公众号或者是个人微信号，除了这个新的自媒体平台，贴吧各大论坛等等也是很不错的引流平台。

    

    线下：

    就是很多地方都会定期举办一些宠物博览会等等活动，都是一些宠物店、卖粮店、宠物医院等等稍大型单位举办，这些单位在举办活动之前都是在本地进行大势宣传，吸引宠物爱好者来观看，这无疑是帮助了我们聚集用户。

    所以参加这些活动能够最近距离的接触这些宠物爱好者，而且还可以接触到一些宠物店、卖粮店等等，在我们后期举办线下宠物聚会的时候，这些单位都是我们可以利用到的资源。

    3、最后实施步骤

    等到个人的微信号和微信群精准粉丝用户达到一定数量之后，就准备开始举办自己的宠物线下聚会了。

    总体来说是进行资源整合，在这里给大家举一个例子。

    活动的大概内容：

    首先找商家谈判出场地和礼品，这里的商家可以结合卖宠物的店、卖宠物粮食和饰品的店，因为有这些商家都是非常渴望这些精准的流量的，正是打广告的好时候，而且在活动期间也是可以销售产品的。

    

    然后在召集本地的这些宠物爱好者，约一个周末都带上自己的宠物一起出来交流，进行宠物比赛等等活动，然后每一个参加的人都是可以免费领宠物的礼物的，对于宠物爱好者来讲，不仅宠物能够找到相同的玩伴，而且自己也能交到志同道合的朋友。

    最后赢利点：活动赞助商家的赞助费、产品销售佣金。如果口才够好的话，完全是可以做到空手套白狼的。

    项目延伸：

    上面讲到这个项目可能对于很多人来讲，操作起来比较繁杂。其实这个项目赚钱的角度以及思维是很好的。

    那么下面来讲一下有关于宠物比较简单的项目—出售训狗教程等一些周边产品的虚拟产品项目。

    虚拟产品项目操作起来是比较容易，没有过多的操作手段，也不需要过多的投入资金。

    训狗教程来源：直接淘宝和相关论坛购买和寻找。

    

    引流：可以参照上面项目的线上引流方法。

    成交：自己再网上获取到训狗教程之后，可以根据自己对于宠物的了解知识，加上自己的间接，尽量的通俗化，让客户购买之后能够有效果。

    项目注意事项：主要是通过微信朋友圈营销来成交客户，所以朋友圈的打造尤为重要，包括训练宠物视频、宠物搞笑视频、一些宠物相关的知识、个人生活、客户购买的反馈图等等，都是需要慢慢的展现出来。

    训练宠物的教程可以定在100—200的区间，这个价格对于喜欢养宠物的人来讲，是很容易掏出来的。
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